
SALESSUPPORT
SustainableSupplyChain (SSC) 

Mit dem SalesSupport-
Tool lassen sich alle Kun- 
dengespräche nachver-
folgen und auswerten. 
Erinnerungsfunktionen 
helfen dabei, den nächs-
ten Anruf beim Kunden 
terminiert zu tätigen ‒ 
onlinebasiert und ein-
fach.

Folgende Funktionen und Vorteile bietet das Sales-
Support-Tool für ein einfaches Nachverfolgen von 
Vertriebsaktivitäten:

	 Anlegen von Kundenstammdaten
	 Erfassen von Aktivitäten mit Kundenansprech-

partner, Kontaktart, Deadline, Notizen u.a.
	 Einrichten von Erinnerungen je Aktivität
	 Auswertungen über Aktivitäten und Kunden
	 Lernende Software (Neue Eingaben bei Auswahl-

feldern stehen beim nächsten Mal zur Verfügung.)
	 Verwendung und Visualisierung mit gängigen 

Smartphones (iOS, Android) problemlos möglich
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